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Wann hast Du gegriindet?
Ich habe zundchst neben meinem Vollzeitjob 2018 ein Einzelunternehmen gegriindet und schlieflich 2021
die Shadow Your Future GmbH gegriindet und mich damit selbststandig gemacht.

Was war Dein Griindungsthema?

Shadow Your Future ist ein Unternehmen, dass sich der Berufsorientierung von Schilerlnnen und der
Nachwuchsgewinnung von Unternehmen widmet. Wir bringen beide Seiten gezielt und nachhaltig tber
Berufseinblicke zusammen!

Was hat Dich motiviert zu griinden?

Das Streben nach Freiheit, einen Mehrwert fir die Gesellschaft zu erschaffen und natirlich stand ich als
Schilerin auch vor derselben Herausforderung- wie soll es nach der Schule weitergehen. Ein weiterer
Motivationsschub kam als ich von einer Studienreise aus den USA zurlickgekehrt bin, die mich sehr inspiriert
hat diesen Weg zu gehen.

Wie lang driiber nachgedacht, bis Du aktiv in die Umsetzung gegangen bist?
Da ich SYF neben meinem Job gestartet habe, habe ich mich in kleinen Schritten herangetastet und bin aber
schon friih mit meinen Zielgruppen ins Gespréach gegangen, um den Bedarf abzuklopfen.

Zu welchem Zeitpunkt hast Du die Beratung in Anspruch genommen?
Die Beratung habe ich sehr frih in Anspruch genommen! Ich hatte die Idee, erste Rickmeldungen und eine
rudimentare Website. Das wars auch schon zu diesem Zeitpunkt.

Wie wurdest Du auf das Beratungsangebot aufmerksam?
Ich habe aktiv online nach Unterstitzungsangeboten fir Startups online gesucht, da ich etwas Feststeckte.
Dort bin ich auf die Senioren der Wirtschaft aufmerksam geworden.

Wie viele Beratungstermine hast Du wahrgenommen?
Zu Beginn war ich regelmaBig und sehr oft in der Beratung, das hat extrem geholfen, vor allem als alleinige
Grinderin. Ich habe von der Erfahrung, Herangehensweise und dem Netzwerk sehr profitiert.

Welches Thema / Welche Themen standen im Fokus? In welchem Bereich brauchtest Du
Unterstiitzung?

Ich hatte viele Fragen zum Finanzierungsmodell, Vertrieb und Skalierungspotenzial meiner Idee. Auf3erdem
wurde ich unterstltzt einen Innovationsgutschein zu beantragen, der SYF auf das nachste Level heben
konnte.

(Weiter auf Seite 2)



Welche Erkenntnisse hast Du aus der Beratung mitgenommen?
Die Erfahrung und der Austausch waren goldwert. Jemanden zu haben mit dem man sich austauschen kann,
der die richtigen Fragen stellt, passende Herangehensweisen kennt und mit Leidenschaft Griinderlnnen hilft

und sein Netzwerk nutzt. Eine inhaltlich konkrete Erkenntnis: Gedanken zum Skalierungspotential friihzeitig
machen!

Haben Dich diese Erkenntnisse weitergebracht?

Die Erkenntnisse haben mich weitergebracht und motiviert den Weg weiterzuverfolgen.

Wiirdest Du die Griindungsberatung weiterempfehlen?
UNBEDINGT! Wenn ich ihn nennen darf: Wolfgang Vogt- ihm habe ich sehr viel zu verdanken!!



